
Die Märkte der 
Anderen - wie IT 
Innovationen die Welt 
verändern

Elmar Geese



“Und wenn ich am Ende Welt stünde, was 
könnte mich hindern die Hand 

auszustrecken”

Archytas von tarent



Wir leben im Wandel



„Überlegenheit des Anpassungsfähigen“ ist 
das Konzept der Evolution



„Nicht nur fort sollst du dich pflanzen, 
sondern hinauf.“



2 Millionen Jahre vom Knochen bis zur  
Töpferscheibe



2 Millionen Jahre vom Knochen bis zur  
Töpferscheibe



20000 Jahre von der Töpferscheibe bis zum 
Computer



Warum setzen sich im Informationszeitalter 
manche Innovationen durch und andere 

nicht ?

Innovation lernen.



In die Zukunft schauen: Innovation 
bewerten
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Open Source & Open Data





+

Beständigkeit



-2600



1888

Bertha und Carl Benz
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Im Internet gibt es kein Ressourcenproblem



?



Artikel in Wikipedia Top 8 Sprachen



Wikinomics

Kooperative Business Modelle

B2B

B2C

C2B

C2C









Wenn das nur öfter so wäre :-).



Wenn das nur öfter so wäre :-).

Es geht aber auch anders :-(.



Jemand erstellt eine Fahrplansuche fürs 
Handy.

Man verbietet per einstweiler Verfügung die 
 Applikation, weil sie  Fahrpläne anzeigt = 

Daten nutzt.

Begründung: eine eigene, kommerzielle App 
soll erstellt werden.



Der Entwickler bekommt die Daten jetzt von 
von anderer Stelle zur Verfügung gestellt.



Beim sogenannten „geistige Eigentum“ 
kann man es auch übertreiben.



Wessen geistiges Eigentum ist er ?



Dem Albertinum in Dresden?

Dem Freistaat Sachsen?

Uns, weil wir das Museum finanzieren?

Allen Menschen?



Achtung  GES *!

Hochdosierte Eigentumsrechte können 
Innovationshemmend wirken!

Softwarepatente sowie 
Nutzungsbeschränkung öffentlich 

finanzierter Daten können Ihre Wirtschaft 
nachhaltig schäden!

Melden sie daher jeden 
Eigentumsrechtsmissbrauch ihrem 
Wirtschafts- und Justizministerium!

*) Geistige Eigentum Seuche





August 2010 : in vier Wochen laden 13.000 
Menschen ihre Geodaten zu Open 

Streetmap hoch.



    13.000 User x 4 Stunden                             
     



13.000 User x 4 Stunden x 25 € (inkl. aller 
Kosten, Geräte, usw.)



13.000 User x 4 Stunden x 25 € (inkl. aller 
Kosten, Geräte, usw.)

=

1.300.000 € / Monat 



Das Ende des „Business as Usual“.



Microsoft liefert Bing Daten an Open 
Streetmap.



Open /Closed Feindbilder funktionieren 
nicht mehr.



Proprietäre Unternehmen müssen lernen zu 
kollaborieren.



Verlust 
strategischer Positionen

Verlust durch
kostenlose Angebote

Angst vor 
Offenheit

Verlust 
der Selbstbestimmung

Bedrohung durch
Lobbyismus

Angst vor 
Proprietarisierung
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Kontribution

Produktisierung

Koökonomie Kooperation

KontributionInkubation

RessourcenWeiterentwicklungProduktisierung
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Offenheit

Lösung Proprietär/Open Source

Applikationsframework Open Source

Webserver Open Source

Datenbank Open Source

Cloud Technologie Open Source

Betriebsystem Open Source

Virtualisierung Open Source



Komponente des 
Produktstacks

Offenheit

Lösung Proprietär/Open Source

Applikationsframework Open Source

Webserver Open Source

Datenbank Open Source

Cloud Technologie Open Source

Betriebsystem Open Source

Virtualisierung Open Source

Facebook, Amazon, Google, Nokia, Intel, ...
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Services

Clouds

Produkte durch Kooperation

Single Vendor Stacks
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Open Business®

Kundenfokussiert 
Offen und Kooperativ

Innovativ
Kommunikativ



Vielen Dank!

e.geese@tarent.de
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